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Kisaca kendinizden ve firmanizdaki gérevlerinizden bahseder misiniz?

» 1984 yilinda Ege Universitesi Ziraat Fakiltesinden mezun oldum.1985 yiinda yuksek lisansa
baslayip, ayri yil Ege Universitesi ziraat fakilltesinde asistan olarak calismaya basladim.1988 yiinda
universiteden ayrilarak, bir Alman sirketinin deri kimyasallan departmaninda, satis sorumlusu olarak
goreve basladim.1992 yilinda ise, kendi firmami kurdum ve daha 6nce ¢calistigim Alman firmasin
Urtnlerini pazarlamaya basladim.1998 yminda bir Italyan firmast ile ortaklk kurup, kimyasal
uretimine adim attim.2002de biten ortaklik sonrast uretim yapmaya tek basima devam
ettim.2007'de ALOSBI'ye tasinip, yurtdisindan teknolojik yatinmlar yaparak, isimi buyuttum.2020 yih
itibari ile sirketteki tum yetkilerimi, disandan profesyonel bir yonetim kuruluna devrederek, sirketin
genclesmesi ve surekliligini her daim devam ettirmest icin, her departmanda genc kadrolara yol
actim. Su an icin sirketimde darusman olarak bulunmaktayim.

Unichem Kimya San. Tic. A.S. nin 30 yila yakin bilgi ve birikimi ile kimya sektérune basanh bir
sekilde hizmet veren énemli markalardan biri oldugunu biliyoruz. Kisaca firmanizin kurulus
asamalan, yapilanmasi ve gelisim sureci hakkinda kisaca bilgi verir misiniz?

e Firmamuzin kurulusu 1992 yihina uzanir. Ticaret sektoruyle baslarmis oldugumuz is hayatimizda,
entegrasyon olarak dunyadaki ilk 30 firmadan biriyiz. Deri ve tekstil sanayi icin kimyasal ureten
firmamuz, agilikh olarak ihracat alaninda calismakta olup, Cinden Meksika'ya, Kenyadan [talya'ya
kadar 20'den fazla Ulkeye ithracat yapmaktadir. Firmamizin ana uretim yeri Aliaga Organize Sanayi
Bolgesindedir. Aynca Italyamin Varese sehrinde bir Uiretim tesisimiz ve Uzakdogu pazarini daha iyi
yonlendirmek amact ile Cin'in Pekin sehrinde de bir ofisimiz bulunmaktadar.

Pazar paymnizi ve firma tanmnirhimzi artirma adina yurti¢i ve yurtdisinda yuruttugunuz
calismalar nelerdir?

e Her pazarin kendi dinamikleri bulunmaktadir. Bu sebeple her pazar icin ayn bir pazarlama stratejisi
izlemekteyiz. Oncelikle konumuzla ilgili olarak, hemen hemen tiim uluslararast dergilerde var olan
duzenli reklamlarimizin yant swra, ortalama her 3 ayda bir bu dergilerde teknik makaleler
yayinlamaktayiz. Bunun disinda; Italya Milli Ralli Komitesinin sponsoruyuz. Afrikada var oldugumuz
pazarlarda, gida yardimi organizasyonlanna katilmaktayiz. Cinde, konumugzla ilgili Universite ve
kalite kontrol guvence sirketleri ile ortak calismalarnimiz bulunmaktadir. Ayrica, Vietnam, Banglades
gibi pazarlarda, buyuk musteri toplantilan ve kendi urunlerimizi iceren tanitim organizasyonlar
yapiyoruz. Sonuc olarak, her ulke icin ayn bir pazarlama ve tanmitim duzenlemekteyiz. Amacuimiz
marka tanitimimizi dunya geneline yaymaktur.

Kimya sektorunun Dunya ve Turkiye ekonomisi agisindan geldigi nokta hakkinda
degerlendirmeleriniz ve dusunceleriniz nelerdir? Cinko sektorunde gelecege yatinm yapmak
isteyen sirketler nasil bir yol haritas: ¢cizmeli, nerileriniz nelerdir?

» Kimya; gidadan gunluk kullanim egyalarimiza kadar, tamamen etrafimizi sarmistir ve giderek
buyumekte olan bir pazardir. Cevremize baktigumizda kimyanin girmedidi bir alanin kalmadigun
gorebiliriz. Benim dusuncem, bu sektorde hizla yol alip, pazar payimizt arttrmamiz yonundedir.
Tabi ki bunu saglamak sadece dusunmek ve temenni etmekle olmaz. lyi bir Ar-Ge, teknoloji, finans
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kaynadi gibi temel gereksinimlere ihtiyag vardir. Avrupamnin kimya sektorunde buyumesi sonucu,
kucuk firmalar gun be gun kepenk kapatmaktadir. Bu durum da bize, teknoloji transferi icin iyi bir
kaynak saglamaktadir. Ancak yine de sektorde yetismis eleman bulunamamasi, ¢ozulmesi sart olan
bir problemdir. Dolayist ile bu durum i¢in devletin mutlaka kimya sektoru ile birlikte hareket etmesi
gerektigini dusunuyorum.

Satis sonrasi hizmetleriniz hakkinda bizleri bilgilendirir misiniz?

o Kimya urunleri, diger ureticiler i¢cin ara mal konumundadir. Ayrica, gerek ucuz mal ureten Cin,
Hindistan gibi, gerekse pahal ama yUksek imajla tretim yapan Almanya, Italya gibi tlkelerin
arasinda kalan ulkemiz i¢in, isimiz hayli rekabet icermektedir. Bu sebeple sektérde sadece fiyat
politikast ile ilerlemeye calismak dogru bir yol dedildir. Verilen urunlerin sonrasinda musterilerimizin
memnuniyeti i¢in kosturan teknik servislerimiz, musteri ile essiz dostluklar kuran musteri
illiskilerimiz, onlan dnemsedigimizi gostermek icin planladigimiz ziyaret seyahatlerimiz oldukca
buyuk énem tasimaktadir. Kisacast bizi basarya tasiyan yolumuz, sadece fiyat dedil, satis sonrasi
servis hizmetleri, musteri ile yakin iliski ve teknoloji uretmekten gecmektedir.

Son olarak dunyay1 etkisi altina alan korona virtsu (Kovid-19) salgininin is hayati Uzerinde
yarattigh etki ve sonrasi i¢in gorusleriniz nelerdir?

e Covid-19 problemi gercekten dunyada mevcut olan tum dinamikleri degdistirdi. Lakin soyle bir
gercekte var ki ; is ve sermaye asla yok olmaz. Sadece yer degistirir. Bu durumda Covid-19'un pozitif
yonlerine odaklanmamiz gerekir. Seyahat kisittamasi ile birlikte bircok firma zayif ikili iliskilerinden
dolay1 ciddi pazar kaybina ugradi Bir¢cok firma da i¢cine kapandi. Ancak daha once de bahsettigim
gibi ikili iliskilerimiz, bizim pazarimizi ayakta tutmakla kalmayip gelismesini de sagladu
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